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HET  VERKOOPSTYLING  1 – 2 – 3 ‘TJE.

Kleren maken de man of vrouw en het oog wil ook wat ! U kent vast beide 
spreuken en brengen het met z’n allen ook vaak in de praktijk. Op z’n paasbest 
naar ‘n sollicitatiegesprek, ‘n fraai gedekte tafel voor de gasten die komen eten en 
de auto nog even door de wasstraat als je naar een klant gaat. U kunt er vast nog 
wel enkele bedenken, maar nu terug naar de verkoopstyling.

Verkoopstyling staat voor ‘n optimale woningpresentatie voorafgaand aan de 
verkoop. Uw huis verdient toch een goede presentatie op internet en in de 
brochure van de makelaar? Daarom nu 3 goede redenen om voor een optimale 
woningpresentatie te zorgen.

1. Concurrentie
Veel woningen worden op dit moment te koop aangeboden; er is dus behoorlijke 
concurrentie! Misschien wel eenzelfde type huis te koop in uw straat of een straat 
verderop. De meeste huizenzoekers - zo’n 85% – orienteren zich eerst op internet. 
Slecht verzorgde en gepresenteerde woningen worden direct weggeklikt: keuze 
genoeg immers en een gemiste kans voor de verkopers. Onderscheidt je juist 
positief en gun je huis een vakkundige en onafhankelijke blik door woning en 
tuin. Re-styling kan met eenvoudige middelen en een beperkt budget.

2. Return on investment
Oftewel investeren loont in uw te koop staande woning! Het voelt tegenstrijdig;  
je gaat weg uit de woning en dan toch nog investeren? Eigenlijk liever geld uit 
geven aan de spullen voor uw nieuwe huis. Maar achterstallig onderhoud weg 
werken en links en rechts misschien een lik verf heeft meer resultaat dan ‘t 
(meermalen) verlagen van de verkoopprijs !!

3.Tijd is geld
Hoe eerder uw huis verkocht wordt, hoe beter. Helaas is door de crisis de huizen- 
verkoop gestagneerd. Dubbele woonlasten en ‘n overbruggingskrediet zijn letterlijk 
nachtmerries. Haal dus alles uit de kast om de verkoop te bevorderen. ‘n Goede 
presentatie van uw meest kostbare bezit ( in euro’s tenminste ) is logisch, ......toch?

Dit was het 1 – 2 – 3’tje. De verkoop wordt zo een “inkoppertje” !!

SUCCES !! 
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