Column december 2009

“TERUGKIJKEN EN EEN BLIK VOORUIT”

Zo op het einde van het jaar, wordt er traditiegetrouw teruggekeken naar ‘t

bijna voorbije jaar. Diverse verkiezingen helpen daar graag aan mee: Sportman/
vrouw van ‘t jaar, de beste reclame, zakenvrouw of woord van ‘t jaar en zo zijn

er nog wel een paar te noemen. Dit jaar 2009, stond vooral in het teken van ‘t
verschrikkelijke “K-C”"-woord. Nog één keer noem ik het: Krediet-Crisis. Misschien
iets, om in het kader ervan een nieuwe verkiezing erbij te organiseren? Welk huis
staat ‘t langst te koop of wie zakte ‘t meest met de verkoopprijs?

Enfin, genoeg over 2009. We gaan met goede moed richting 2010! Gaat u ook met
goede voornemens richting het nieuwe jaar? Of is “elke nieuwe dag, een nieuwe
kans” uw slogan? Voor beide gedachten: hoera !! Maar zullen we afspreken dat
niet na ‘n maandje of anderhalf, de goede voornemens doorschuiven naar 2011?
Mijn belangrijkste voornemen is: verkoopstyling meer bekendheid te geven en dan
ook vaker te mogen toepassen.

Soms lijk ik wel een roepende in de woestijn. Verkoopstyling....... ?? Leuk Lenie
dat je dat doet, maar bij mij is dat niet nodig........ of, ze kijken er toch wel
doorheen........ Daarom is voor mij elke dag opnieuw een uitdaging en een nieuwe
kans om positief te blijven. Gewoon voor jezelf en je omgeving om niet mee
gesleurd te worden in negativisme rondom de huizenverkoop. Helaas heb ik met
verkoopstyling geen toverstaf in handen om een snelle verkoop te garanderen.
0ok kan ik met de spreuk “sim-sala-bim” géén potentiele kopers tevoorschijn
toveren...... Maar zeker weten dat met ‘n deskundige makelaar én ‘n professionele
verkoopstyliste de presentatie van uw woning er super uitziet!! Zowel op internet
als in de brochure. U weet wel ; de krenten in de pap zijn er het eerst uit !!

P.S. Wel eens gekeken op www.foutehuizen.nl ?
Ik wens u oprecht een gelukkig en vooral een gezond 2010 !!
Lenie Kranen

verkoopstyliste

www.lenieverkoopstyling.nl
Lenie is gecertificeerd en aangesloten bij het LNV.



