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MOOIE HUIZEN VERKOPEN BETER!!

Verkoopstyling en het echt verkoopklaar maken van uw woning. De kogel is door 
de kerk. Het nieuwe model van pa’s favoriete automerk is van de band gerold 
en na veel wikken en wegen is de koop gesloten. De “oude” auto gaat pa zelf 
verkopen, makkie..... De eerstvolgende zaterdag wordt de wasstraat bezocht. 
Thuis nog even kritisch nakijken en zo komt ‘ie spik en span op de foto. Nieuwe 
matjes worden gehaald: het oog moet ook wat hebben, nietwaar? Nog de rommel 
uit het dashboardkastje en ‘smiddags de foto met advertentie op het internet 
zetten. Hopelijk staat de telefoon over ‘n dag of wat roodgloeiend!! U vraagt zich 
natuurlijk af: wat heeft dit met verkoopstyling te maken? Het antwoord is kort en 
simpel : ALLES !! 

Pa heeft het helemaal door: een vieze auto met halfversleten matjes kun je echt 
niet verkopen! Nu naar ‘t huis dat de verkoop in gaat. Een makelaar wordt in de 
arm genomen. Er worden foto’s gemaakt en het bord “te koop” kan in de voortuin. 
Zo, laat nu de kijkers maar komen....... Er is volgens mij een cruciale stap 
overgeslagen: VERKOOPSTYLING. 

Is uw huis opgeruimd, de onafgemaakte karweitjes inmiddels wel afgemaakt? De 
lekkende kraan gerepareerd en de oprit onkruidvrij? Moet dit dan? Ze kijken er 
toch wel doorheen..... Een veelgehoorde uitspraak gemaakt aan verkoopstylisten. 
Alleen ‘t feit dat 90% van de kijkers er helemaal niet doorheen kan kijken, is 
helaas niet bekend. Door de tijd heen raakt een bewoner “blind” in eigen huis. 
Zodra een huis in de verkoop komt, wordt het een verkoopobject. Voor de meeste 
onder ons, de duurste aanschaf in ‘t leven. En iets wat je verkoopt, moet picobello 
in orde zijn. Daar kan een verkoopstyliste een helpende hand bieden. 

Een verkoopstyliste kijkt met kopers-ogen naar een woning en geeft goede tips 
om de woning echt verkoopklaar te maken. Vindt u het wel veel werk, ook daarbij 
kan de verkoopstyliste u van dienst zijn. Uitvoering van re-styling is haar vak. 
Daarna kunnen er foto’s gemaakt worden voor internet en de brochure. U huis 
ziet er dan sfeervol en opgeruimd uit!! U kunt voor een bezichtiging met een 
gerust hart de deur wagenwijd open zetten. Een relatief klein bedrag besteedt 
aan verkoopstyling loont!! Verkoopstyling heeft meer effect dan het soms fors 
verlagen van de verkoopprijs. En..... mooie huizen verkopen beter. 

Oh ja, de verkoop van pa’s auto verliep voorspoedig. Na een kleine week was 
de auto in het bezit van een trotse nieuwe eigenaar. Tijdens de verkoop, kreeg 
pa nog een complimentje van de koper: “de auto ziet er zo mooi uit.” Dus alle 
gedane moeite op een vrije zaterdag had een goed resultaat opgeleverd!!
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